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12 días de clases intensivas aprendiendo a identificar y clasificar
diamantes con un equilibrio perfecto entre la teoría y la práctica.

Los estudiantes aprenden a evaluar los cuatro Cs de un diamante con
microscopio y Lupa 10X, adquiriendo conocimientos sobre sus imitaciones
más comunes y como detectarlas, además de estudiar las síntesis y los
tratamientos de pureza y color.

Tras completar el curso y una vez haber realizado y aprobado un
examen teórico y práctico el estudiante recibe el diploma mundialmente
reconocido de:

HRD Antwerp CERTIFIED DIAMOND GRADER

         HRD / CURSO DE DIAMANTE TALLADO
      Del 23 de Septiembre al 5 de Octubre de 2019

Traemos por SEXTA vez este curso a España (solamente para gemólogos).
Cuatro jornadas de trabajo eminentemente prácticas, estudiando las
nuevas técnicas de síntesis y tratamientos de Corindón y Esmeraldas, así
como las posibilidades de determinar sus origines. Se pretende que al final
el alumno será capacitado para identificar la mayoría de las características
inclusiones que diferencian las gemas naturales de las sintéticas y
tratadas.

         HRD / MASTER EN RUBÍ, ZAFIRO y  ESMERALDA
      Del 7 al 10 de Octubre de 2019

             HRD / JORNADA SOBRE DIAMANTE SINTÉTICO
              12 de Octubre de 2019

 Curso Tasación de Alhajas 2019 / 2020
150 horas / Matrícula Abierta
Impartido por los creadores de esta enseñanza en España. Clases intensivas y presenciales, Impartidas en 8
módulos a 18/20 horas en fines de semana desde Octubre 2019 hasta Junio 2020. Titulación propia de AETA.

La finalidad de este curso es enseñar como juzgar y evaluar económicamente la calidad de una joya, su estado
de conservación, los materiales empleados, tipos de fabricación y diseño.

PRÓXIMOS CURSOS DE AETA y HRD ANTWERP PARA LA TEMPORADA 2019 / 2020

Información:
+34 915 596 866

 Email:
info@tasadoresjoyas.com
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La Tasación de joyas frente a la Ley
de Defensa de la Competencia

La presidenta de la
Asociación Española
de Tasadores de
Aljahas nos trae un
interesante artícu-
lo sobre las restric-
ciones de la actual

ley de Defensa de la
Competencia ante las

'recomendaciones' para
tasar joyas de una forma homogé-
nea, que sin duda ofrece un amplio
margen para el debate:

Este mes les comparto uno de mis gran-
des quebraderos de cabeza cuando he de
responder a los interesados en una tasa-
ción: ¿Me puede decir cuánto me va a
costar la tasación? O a los socios que
me preguntan: ¿Cuánto crees tú que
puedo cobrar por mi trabajo?

Efectivamente, hace años que, con
grandes dosis de buena voluntad y mu-
chas cavilaciones, elaboramos una tabla
referencial para ayudar a los socios no-
vatos y para adelantar algo a los poten-

ñados en saltarnos las normas, nos en-
contramos con muchos ejemplos de aso-
ciaciones ya sancionadas y cito un ejem-
plo que podría haber sido el nuestro:

"El Tribunal de Defensa de la Compe-
tencia sancionó en 2004 al Colegio Profe-
sional de Protésicos Dentales de Madrid
por la publicación, en el marco de un estu-
dio de costes del sector, de una tabla de
costes mínimos y precios de venta al pú-
blico (PVP) propuestos para sus servicios.
El TDC consideró que la conducta de este
colegio constituía una recomendación co-
lectiva a sus asociados para que estos apli-
casen unos determinados precios de ca-
rácter mínimo".

La última duda quedó despejada cuan-
do nos enteramos del considerable mon-
to al que ascendían estas multas, que afec-
taban tanto a los socios como al patrimo-
nio de los integrantes de la junta directi-
va, de acuerdo al Art. 63 de la Ley de
Defensa de la Competencia:

"Podrán imponerse sanciones a las
asociaciones empresariales por un impor-
te que podrá llegar hasta el 10% del volu-

ciales clientes. Pero antes de publicarla,
nos topamos con la LDC, que en su Artí-
culo 1:

"Prohíbe los acuerdos, decisiones o re-
comendaciones que tengan por objeto, den
lugar o puedan dar lugar a una restricción
de la competencia en el mercado. Este tipo
de conductas se materializan, entre otros,
en acuerdos o pactos para la fijación de
precios o de otras condiciones comercia-
les, etc".

Entonces nos preguntamos qué pasa-
ría con una mera recomendación. Para
encontrarnos con la siguiente respuesta:

"Tanto las asociaciones como los car-
gos directivos que las representan tienen
que ser conscientes de que sus mensajes
en forma de recomendaciones (una decla-
ración de intenciones en los medios de co-
municación, por ejemplo) pueden ser
ilícitos si son aptos para unificar el com-
portamiento de sus asociados y el de otros
terceros, alterando el normal funciona-
miento del mercado".

Y por si todavía no nos hubiese que-
dado clara la idea y siguiéramos empe-

men de negocios de sus miembros. En caso
de que no sea posible delimitar el volumen
de negocios, la ley dispone que se podrán
imponer multas de más de 10 millones de
euros para las infracciones muy graves".
"En caso de que la asociación no fuera sol-
vente estará obligada a recabar las contri-
buciones de sus miembros hasta cubrir el
importe de la multa. Los integrantes de los
órganos de dirección de las asociaciones
que hubieran intervenido en las conductas
sancionadas podrán ser sancionados con
una multa de hasta 60.000 euros".

En resumidas cuentas, nos encontra-
mos con un afán recaudatorio que, en un
principio, suponemos, estaría destinado
a las corporaciones como las gasolineras,
para impedirles fijar precios unificados.

Al final perjudica a los pequeños au-
tónomos que, asociados en colegios o
grupos profesionales, intentan prestar
servicios serios y confiables, con precios
acordados comúnmente. Hoy por hoy
sigo teniendo problemas al informar al
cliente de unas restricciones que, en el me-
jor de los casos, generan desconfianza.
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