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WIDFE JEWELLERY WORILD

CON PINZAS Y LUPA

Sentimientos

N

i se compra ni se vende el
cariflo verdadero”

Eso dice la copla, pero
la vida nos ensefia que en materia
de sentimientos pasa como en las
tasaciones, estan estrechamente li-
gadas al factor
tiempo. El amor
apasionado de
ayer pasado por
el tamiz del ca-
lendario puede
devenir en ruti-
na, conformis-
mo, resigna-
c® Enrique Orozco €i6n, apatia,

rencory odio; y
no siempre por ese orden.

Los que tasamos joyas a veces
nos percatamos del trasfondo que
hay detréas de una pieza en la expre-
sion de la cara de nuestro cliente:
ese poso de amargura de quien
quiere desprenderse de una alhaja
simbolica porque su sola vision le
aviva recuerdos dolorosos; esa ex-
presion de incredulidad de quien se
resiste a aceptar que la venta del
brillante de la abuela no le va a dar
para pagar ni la mitad de la mora
que arrastra la hipoteca de su piso;
ese disimulo dando rodeos y expli-
caciones que nadie le pide para aca-
bar confesando que le importa un
pito la tasacion y lo que quiere es
saber cuanto le damos por cargar,
no con el muerto, pero si con las
alhajitas del difunto.

Tal vez deberiamos afiadir a
nuestras tablas de calculos una
nueva porcentual que aquilatara
sentimientos. En una coordenada
pondriamos los afios transcurridos
desde que se posee la pieza, en
escala exponencial, que esto del
tiempo influye mucho y en la otra
la relacion que liga la joya con su
poseedor.

Puede ser de amistad, parentes-
co en sus distintos grados: de pri-
mero, de segundo, lejano; amor en
sus distintas fases, etc. Una vez
calculado el valor de mercado le
aplicariamos el porcentaje que mar-
que la tabla y tendriamos el valor
sentimental.

Habria que introducir un factor
de correccion en funcion de la ne-
cesidad de liquidez del vendedor, e
incluso otro no desdefiable de ca-
tegoria moral segun se trate de un
sentimental, un pragmatico o un jeta
y podriamos darle al cliente la cifra
a partir de la cual puede vender o
subastar la joya quedandose con la
conciencia tranquila.

Enrique Orozco es gemdlogo. Socio de
AETA nimero 103. Vocal de Comunica-
cién en la Junta Directiva.

OFERTA CURSOS MONOGRAFICOS
PriMAVERA 2011

Viernes, 6.5.11 de 16:00 a 21:00 horas
Esmaltes, Lacado, Porcelana, Ceramica

Sabado, 7.5.11 de 10:00 a 15:00 horas
Relojes, introduccion a su tasacion

Sabado, 7.5.11 de 16:00 a 20:00 horas
Subastas de Joyas / Monte de Piedad

Sab./Dom. 14/15.5.2011 — 8 horas

Imagen de la sala durante la clase

Un ejemplo de buenas practicas

En un momento de una crisis eco-
némica generalizada que castiga
especialmente duro al sector de la
joyeria nos encontramos con per-
sonas que no se dejan apocar y re-
accionan con impetu y ganas de
emprender. Nuestro socio y profe-
sor J. L. Romera de Almeria es uno
de ellos y nos sirve como ejemplo el
entusiasmo del nuevo equipo de la
junta directiva de la Asociacion de
Joyeros de Almeria, del cual forma
parte recientemente. Después de
diez afos que nadie habia ofrecido
algo en el campo de la formacion, se
le ocurri6 preparar un curso gratui-
to titulado "I Curso de Gemologia
aplicada al comercio".

Y vaya que tuvo éxito la idea, han
participado 47 profesionales joye-
ros de la capital y la provincia, hubo
varios que venian de mas de 130 Km.
Se imparti6 durante nueve horas en
dos sébados por la tarde con la ayu-
da de un power point y la coleccion

Monograficosobre “Plastic Jewellery” y Plumas Estilograficas

Enfilado de Collares

Cursos IMPARTIDOS POR EL HRD

CuURSO SUPERIOR DE GEMOLOGIiA HRD
Tres semanas intensivas: 20.6. al 8.7.2011

privada del profesor, unas 130 mues-
tras, ademas de piezas de joyeria
para poder convertirlo realmente en
una clase practica. También se pre-
par6 y entregd a cada uno una do-
cumentacion hablando de la ley de
los metales y de las piedras. Para
algunos asistentes habia sido su
primer contacto con la lupade 10x y
sus infinitas aplicaciones en el co-
mercio.

Al final hubo aplausos y todos
prometiendo y demandando mas
formacion.Enhorabuena Jose Luis
por vuestra iniciativa y por informar-
nos de ella. En los proyectos euro-
peos siempre hay un capitulo que
se titula: jdifusion de las buenas
practicas! Pues eso, nosotros nos
sentimos orgullosos poder divulgar
estas iniciativas, a ver si cunde el
ejemplo.

Destinado a los alumnos del curso on-line Gemologia
Bdasica Universidad de Granada

Plazas limitadas para Gemdlogos diplomados o en el
segundo ario que pretenden terminar o ampliar sus estudios

GRADUACION E IDENTIFICACION DEL
DiAMANTE POR EL HRD

26.9.-4.10.2011 o 26.9-8.10.2011

8 dias con Lupa 10X y 4 dias con Microscopio
No se exigen conocimientos previos.

Indispensable para futuros tasadores

SE ABRE MATRICULACION CURSO
TASADOR DE ALHAJAS 2011/12

Erika Junglewit
Presidente de AETA

Mas informacion:

= 915 596 866 -
informa@asoctasadoresjoyas.com
Asociacion
Espafiola de
Tasadores de
Alhajas
Altamirano, 17.
28008 Madrid.

Agradecemos a nuestro amigo Don Josep Llorach la ocasion
que nos ha brindadoa través de su magnifica charla, en una
clase con un overbooking total, para introducirnos en el am-
plio mundo de las “Plastic Jewellry”” . Un mundo desconocido
para la practica totalidad de nosotros que resultd tan apasio-
nante que nos pasamos ampliamente del tiempo estipulado y
nos quedamos con la miel en la boca llegando al tema de las
plumas estilograficas. Esperamos poder cumplir en una proxi-
ma convocatoria con el temario completo y ante todo poder
volver a contar con su colaboracion.

Parte del grupo al final de la clase con su profesor, Josep Llorach,
en el centro de la imagen, con chaqueta negra

Patrocinadores
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